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SPOSOBÓW

na zarobek
bez inwestowania
Bez pokazywania twarzy.
Wybierz metodę. Zrób pierwszy test.

AFILIACJA YOUTUBE SPRZEDAŻ

PLIKI CYFROWE USŁUGI

1000 zł Rozbudowany sposób z kontami
i poleceniami bliskim.

Przykład warunkowy. Oferty i stawki mogą się zmieniać.
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MAPA E-BOOKA

Najpierw zrozum.
Potem przetestuj.

01 Afiliacja i przykład 1000 zł
Linki partnerskie, wybór niszy, własne konta i polecenia bliskim.

3

02 YouTube bez twarzy
Co nagrywać, skąd bierze się przychód i jak zrobić pierwszy film.

11

03 Sprzedaż przez internet
Własne rzeczy, czytelne ogłoszenia i pierwszy test popytu.

14

04 Produkty cyfrowe
Użyteczny plik, mała nisza i przygotowanie pierwszego produktu.

17

05 Usługi online
Konkretna umiejętność, próbki pracy i pierwsza oferta dla klienta.

20

Plan pierwszego tygodnia: str. 23 · Społeczność i rabat: str. 24-25

Start bez inwestowania oznacza brak zakupu towaru, kursu lub płatnej reklamy na pierwszy test.
Potrzebujesz sprzętu, internetu i czasu. Mogą wystąpić opłaty platform lub produktów. Przykłady nisz w
poradniku są ilustracyjne, a nie historiami konkretnych klientów.
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SPOSÓB 01 /  AFILIACJA

Zajrzyj do środka.
Załóż darmowe konta.
Rejestracja w LeadStar i Money2Money jest całkowicie darmowa. Możesz założyć konto w
obu programach, poznać panel od podszewki i porównać dostępne oferty, zanim wybierzesz
pierwszą kampanię.

LeadStar - załóż darmowe konto ↗

Money2Money - załóż darmowe konto ↗

To moje linki partnerskie. Jeśli z nich skorzystasz, mogę otrzymać prowizję na zasadach programu. Sama rejestracja
jest bezpłatna; konkretne produkty i promocje mają własne warunki.

CO WARTO SPRAWDZIĆ W PANELU?

Wybierz jedną ofertę. Sprawdź, za jakie działanie przysługuje prowizja, kto może skorzystać, jakie
kanały promocji są dozwolone i kiedy następuje rozliczenie. Wygeneruj własny link do wybranej
kampanii.

DWA RÓŻNE ŹRÓDŁA KORZYŚCI

PREMIA DLA KLIENTA

Nagroda dla osoby, która otwiera konto i
spełnia warunki promocji bankowej. Może
być wypłacana w ratach.

PROWIZJA DLA PARTNERA

Wynagrodzenie za akcję zaakceptowaną w
kampanii. Samo kliknięcie lub wysłanie
wniosku nie oznacza wypłaty.

Premia bliskiej osoby należy do niej. Do swojego wyniku zaliczaj własne premie i prowizje należne Tobie.
Przed każdym wnioskiem sprawdź aktualne zasady, opłaty i dopuszczalność samopolecenia.

03

https://leadstar.pl/?uniq_code=83KYiL
https://panel.money2money.com.pl/register?idPartner=36091
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SPOSÓB 01 /  PODSTAWY

Afiliacja po ludzku.
Wyobraź sobie, że ktoś pyta Cię o rozwiązanie problemu. Pokazujesz przydatną ofertę i
podajesz swój link partnerski. Jeśli ta osoba wykona wymagane działanie, a firma je
zatwierdzi, możesz otrzymać prowizję. Nie sprzedajesz własnego produktu i nie obsługujesz
jego dostawy.

Kto za co odpowiada?
Reklamodawca to firma oferująca produkt, np. konto lub usługę. Sieć partnerska, taka
jak LeadStar albo Money2Money, udostępnia kampanie i panel rozliczeń. Partnerem
jesteś Ty. Odbiorca to osoba, której pomagasz zrozumieć ofertę. Te role warto rozdzielić:
panel nie oznacza, że każda widoczna oferta pasuje do każdego.

Co dzieje się po kliknięciu?
Twój link służy do przypisania działania do Twojego konta. Kliknięcie to dopiero początek.
Później może pojawić się wniosek, zakup albo aktywacja produktu, a następnie
weryfikacja. Status „oczekujące” nie jest wypłatą. Przeczytaj, które zdarzenie jest płatne,
ile trwa ocena i kiedy środki można wypłacić.

Nie musisz mieć dużego profilu
Możesz tworzyć pomocne porównania, poradniki tekstowe lub nagrania ekranu, jeśli
kampania dopuszcza taki kanał promocji. Zamiast wrzucać sam link, wyjaśnij, komu
oferta pomaga, jakie ma ograniczenia i co należy zrobić. Odbiorca powinien rozumieć
decyzję, zanim kliknie.

Pierwsze zadanie: wybierz jedną kampanię i własnymi słowami zapisz: dla kogo jest, za co płaci oraz
jakie trzy warunki najłatwiej przeoczyć. Jeśli nie potrafisz tego wyjaśnić, jeszcze jej nie polecaj.
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SPOSÓB 01 /  NISZE I  PRZYKŁADY

Pomagaj wybrać.
Nie zasypuj linkami.
Nisza to konkretna grupa osób z podobną potrzebą. „Finanse” to bardzo szeroki temat.
„Pierwsze konto osoby zaczynającej pracę” jest węższe: łatwiej dobrać pytania, język i
informacje. Poniższe scenariusze pokazują, jak można wykorzystać taką specjalizację.

Przykład: pierwsze konto do codziennych wydatków
Autor poradnika bez twarzy pokazuje, jak porównać opłaty za rachunek, kartę i wypłaty.
Przygotowuje prostą tabelę dwóch ofert oraz listę pytań do sprawdzenia. Link partnerski
jest dodatkiem do wyjaśnienia. Czytelnik nie musi wierzyć w obietnicę „łatwego
zarobku”, żeby skorzystać z materiału.

Przykład: organizacja domowych rachunków
Twórca uczy, jak spisać daty płatności i porównać całkowity koszt usługi. Jeśli w panelu
jest pasująca kampania, omawia jej warunki i kieruje do oferty. Nie dobiera tematu tylko
dlatego, że prowizja jest wysoka. Najpierw potrzeba odbiorcy, potem pasujący produkt.

Jak napisać pierwszy materiał?
Użyj układu: problem → dla kogo rozwiązanie → najważniejsze warunki → ograniczenia →
link. Na przykład: „Szukasz pierwszego rachunku? Zobacz opłaty i wymagania. To link
partnerski; mogę otrzymać prowizję”. Publikuj tam, gdzie wolno promować ofertę. Nie
rozsyłaj niezamówionych wiadomości i nie pomijaj oznaczenia reklamy.

W kolejnych stronach przechodzimy do konkretnego scenariusza kont i poleceń. Stawki w
przykładzie 1000 zł są historyczną ilustracją. Aktualną dostępność i wszystkie warunki sprawdzaj w
panelu oraz regulaminie kampanii.
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SPOSÓB 01 /  PIERWSZY WNIOSEK

Od rejestracji
do pierwszej oferty.

1 Wybierz jedną sieć partnerską
Zacznij od jednego panelu. Przeczytaj warunki współpracy, wymagania rejestracji i
wypłat. Uzupełnij prawdziwe dane. Sprawdź, jakie kanały promocji są dozwolone.

2 Wybierz prostą kampanię konta
Szukaj produktu, którego warunki rozumiesz. Zapisz stawkę prowizji, zasady jej
naliczenia, czas rozliczenia i ograniczenia. Osobno otwórz regulamin premii bankowej
oraz tabelę opłat.

3 Sprawdź swoją kwalifikację
„Nowy klient” może oznaczać brak konta w danym banku przez wskazany okres.
Zweryfikuj też wymagania wieku, miejsca zamieszkania, kanału złożenia wniosku i
ewentualnego kodu promocji.

4 Zapisz terminy przed wysłaniem wniosku
Wpisz do kalendarza ostatni dzień rejestracji, terminy wpływów i płatności oraz datę,
do której rachunek ma pozostać otwarty. Nie opieraj się wyłącznie na nagłówku
reklamy.

Oferty, stawki i warunki mogą się zmieniać. Przed złożeniem wniosku sprawdź aktualny
regulamin, opłaty oraz wymagania do otrzymania premii i prowizji. Zapisz wersję regulaminu
obowiązującą przy Twoim zgłoszeniu.

WiFiMoney / 04.10.2026 06
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SPOSÓB 01 /  WŁASNE KONTA

Kilka banków.
Porządek w warunkach.
Możesz porównywać rachunki w różnych bankach i wybierać promocje, do których się
kwalifikujesz. Każde konto oznacza jednak osobną umowę, wymagania i terminy. Zacznij od
jednego, zanim dodasz kolejne.

Własny wniosek
Money2Money opisuje w swoim FAQ możliwość
otrzymywania prowizji za korzystanie z
produktów przez samopolecenie. Nie traktuj tej
informacji jako zgody na każdą kampanię:
sprawdź warunki wybranej oferty, a w razie
niejasności poproś obsługę sieci o
potwierdzenie.

Policz realny koszt
Wymagany wpływ lub obrót może wymagać
dostępnych pieniędzy, nawet jeśli nie jest
zakupem produktu. Korzystaj z normalnych
wydatków i środków, które już masz. Jeżeli nie
spełnisz warunków bez dodatkowych kosztów,
wybierz inną ofertę.

PRZED KAŻDYM KONTEM

Czy spełniasz definicję nowego
klienta?

Czy prowizja przysługuje za własny
wniosek?

Czy premia i prowizja mogą być
łączone?

Czy wymagany wpływ może
pochodzić z Twojego innego
rachunku?

Ile płatności trzeba wykonać i jakie
transakcje są wykluczone?

Jak uniknąć opłat i jak długo utrzymać
rachunek?

Kilka rachunków w różnych bankach nie oznacza kilku kont partnera w tej samej sieci. Nie twórz
dodatkowych tożsamości ani duplikatów, żeby obchodzić ograniczenia promocji.

WiFiMoney / 04.10.2026 07
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SPOSÓB 01 /  POLECENIA

Rodzina też może
skorzystać z oferty.
Najprościej zacząć od osoby, która rzeczywiście szuka rachunku lub chce porównać swoją obecną
ofertę. Najpierw sprawdź, czy kampania dopuszcza polecenia osobom powiązanym i jaki kanał
udostępniania linku jest dozwolony.

Co przekazać wraz z linkiem?
Podaj bank, podstawowe opłaty, warunki otrzymania premii, ważne terminy i link do regulaminu.
Powiedz wprost, że korzystasz z linku partnerskiego i możesz otrzymać prowizję. Nie obiecuj
wypłaty przed sprawdzeniem kwalifikacji danej osoby.

„TAK MOŻESZ WYJAŚNIĆ POLECENIE

Mam link partnerski do oferty konta, którą możesz sprawdzić. Jeśli skorzystasz i
spełnisz warunki, mogę dostać prowizję. Twoja ewentualna premia jest osobna. Przed
decyzją przeczytaj regulamin i opłaty. Jeśli chcesz, podeślę Ci warunki; nie musisz
korzystać.

01

Każdy działa we własnym imieniu

Bliska osoba samodzielnie podejmuje decyzję,
podaje swoje dane i przechodzi weryfikację.
Możesz wyjaśnić instrukcję, ale nie przejmuj jej
logowania ani nie składaj wniosku za nią. Nie
zbieraj dokumentów, haseł ani kodów
autoryzacyjnych.

02

Prowizja jest warunkowa

Polecenie rodziny nie usuwa wymagań
kampanii. Naliczenie może zależeć od aktywacji
produktu, transakcji, poprawnego przypisania
linku i akceptacji reklamodawcy. Odrzucone
akcje nie są zarobkiem.

WiFiMoney / 04.10.2026 08
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SPOSÓB 01 /  PRZYKŁADOWE WYLICZENIE

1000 zł
z prowizji za kwalifikowane konta
Trzy własne konta, trzy polecenia jednej osobie i jedno kolejnej.
Każdy wniosek musi spełnić aktualne zasady kampanii.

TY

430 zł

BNP 150 + Velo 140 + Nest 140

BLISKA OSOBA A

430 zł

BNP 150 + Velo 140 + Nest 140

BLISKA OSOBA B

140 zł

Nest 140

+ +

430 + 430 + 140 = 1000 zł

Przykład opiera się na stawkach z panelu Money2Money przesłanych przez autora 01.10.2026: BNP Paribas -
konto podstawowe 150 zł, VeloBank 140 zł, Nest Bank 140 zł. To punkt odniesienia, a nie potwierdzenie
aktualnej dostępności kampanii w chwili czytania.

430 + 430 + 140 = 1000 zł prowizji przed kosztami i ewentualnym podatkiem. Wyliczenie nie obejmuje premii
bankowych dla Ciebie ani Twoich bliskich. Zakłada dopuszczenie samopoleceń, kwalifikację każdej osoby,
poprawne przypisanie linku i akceptację wszystkich siedmiu akcji.

To scenariusz edukacyjny, nie gwarancja 1000 zł. Jeśli własny wniosek jest wykluczony, stawka się
zmieni albo akcja zostanie odrzucona, rachunek będzie inny. Sprawdź aktualną kampanię przed każdym
zgłoszeniem. Nie licz oczekujących wniosków jako wypłaty.

WiFiMoney / 04.10.2026 09
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SPOSÓB 01 /  PRZYKŁADY Z PANELU

Warunki mają
większe znaczenie niż
kwota.
Poniżej skrót z przesłanych zrzutów panelu. Nie zastępuje pełnego regulaminu, tabeli opłat ani zasad sieci.
Przy własnym wniosku i przy poleceniu bliskim osobno potwierdź dopuszczalność tych działań.

BNP Paribas

150 zł
Na zrzucie: wejście przez link partnera, prawidłowy wniosek, zawarcie
umowy, brak konta osobistego przez ostatnie 12 miesięcy i co najmniej jedna
płatność kartą lub BLIK w ciągu miesiąca od otwarcia. Liczy się księgowanie
transakcji. Panel wskazuje również wymogi poprawnego trackingu.

VeloBank

140 zł
Na zrzucie: VeloKonto i VeloSkarbonka w tej samej relacji właścicielskiej,
wymagane zgody marketingowe, dostęp do bankowości zdalnej oraz
kwalifikacja nowego klienta. Minimum pięć transakcji w ciągu 30 dni. Konto
ma być otwarte i czynne zgodnie z okresem rozliczeniowym; panel wskazuje
także brak wypowiedzenia w tym okresie.

Nest Bank

140 zł
Na zrzucie: wniosek przez link, potwierdzenie i podpisanie umowy w ciągu 30
dni, aktywacja przez logowanie oraz trzy transakcje kartą lub BLIK o łącznej
wartości 300 zł w ciągu 30 dni od wniosku. Klient nie mógł wcześniej
posiadać produktu w Nest Banku. Wskazano też akceptację cookies
koniecznych do przypisania kampanii.

Warunki prowizji i premii bankowej mogą się różnić. Na zrzutach BNP i Erste wskazano zakaz mailingów. Nie
przesyłaj kampanii e-mailem, jeśli jej zasady tego zabraniają; wybierz dozwolony kanał. Zgody udzielaj
świadomie, po przeczytaniu ich treści.

Promocja BNP „Podróżnik z aplikacją” ze zrzutu ma termin przystąpienia nie później niż 13.09.2026 r. Nie została użyta
w rachunku 1000 zł. Nie sumujemy dwóch stawek BNP za tę samą akcję ani nie dodajemy niezweryfikowanych
bonusów konkursowych.

WiFiMoney / 04.10.2026 10
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SPOSÓB 02 /  YOUTUBE BEZ TWARZY

Pokazuj rozwiązanie.
Nie musisz pokazywać
siebie.
Kanał bez twarzy to normalny kanał, w którym główną rolę odgrywa ekran, przedmiot,
grafika lub demonstracja. Widz przychodzi po odpowiedź, rozrywkę albo inspirację. Sam
brak twarzy nie jest pomysłem na kanał; pomysłem jest powtarzalna wartość dla
określonego odbiorcy.

Jak wygląda taka praca?
Wybierasz pytanie, przygotowujesz scenariusz, nagrywasz materiał, montujesz go i
publikujesz z czytelnym tytułem. Możesz pokazywać ekran komputera i mówić, co robisz,
albo nagrywać dłonie podczas wykonywania czynności. Prosty film z jasnym efektem jest
dobrym pierwszym testem. Nie musisz zaczynać od rozbudowanej animacji.

Za co możesz otrzymać pieniądze?
Jedną drogą są reklamy po zakwalifikowaniu kanału do programu partnerskiego
YouTube. Inne to odpowiednio oznaczone linki afiliacyjne, własny plik lub usługa
powiązana z tematem filmu. Wyświetlenie nie oznacza stałej kwoty przychodu. Nowy
kanał może długo nie zarabiać, dlatego najpierw sprawdzasz, czy ludzie oglądają i
rozumieją materiał.

Co jest potrzebne na start?
Telefon lub komputer, możliwość nagrania obrazu i prostego montażu oraz własny
pomysł na treść. Korzystaj ze sprzętu, który masz. Ważniejsze od drogiego mikrofonu
jest zrozumiałe nagranie bez hałasu. Przy nagraniu ekranu ukryj prywatne dane,
powiadomienia i informacje o innych osobach.

Zasady monetyzacji sprawdzaj w YouTube Studio i oficjalnej pomocy. Nie opieraj kanału na
kopiowaniu cudzych filmów. Sam montaż lub zmiana głosu nie daje praw do cudzych materiałów.
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SPOSÓB 02 /  NISZE I  PRZYKŁADY

Trzy kierunki
na kanał bez twarzy.
Dobry temat pozwala przygotować serię, a nie tylko jeden film. Zawężenie niszy pomaga:
zamiast „technologia” wybierz „proste narzędzia dla osób, które pierwszy raz pracują z
arkuszem”. W każdym przykładzie widz dostaje konkretny efekt.

Poradniki z nagraniem ekranu
Przykład: kanał „Arkusz bez stresu” pokazuje listę wydatków, sortowanie danych i
planowanie tygodnia. Widz ogląda kursor oraz kolejne czynności, a nie twarz autora. Film
„Jak policzyć sumę wydatków?” może prowadzić do następnego poradnika lub własnego
szablonu. To jedna grupa odbiorców i wiele powiązanych pytań.

Hobby pokazywane z góry
Przykład: kanał o pielęgnacji roślin pokazuje przesadzanie, podlewanie i rozpoznawanie
przesuszonej ziemi. Kamera obejmuje roślinę i dłonie. W podobny sposób można
przedstawić składanie modeli lub organizację biurka. Oryginalne nagranie procesu jest
bardziej użyteczne niż slajdy bez własnego komentarza.

Wyjaśnienia na własnych grafikach
Przykład: twórca pokazuje, jak zaplanować naukę języka na tydzień. Używa prostych
plansz, przykładów i narracji. Wąska grupa to osoby wracające do nauki po przerwie.
Każdy film odpowiada na jeden problem: powtórki, regularność albo dobór ćwiczeń. Nie
przedstawiaj cudzych materiałów jako własnego kursu.

Wybierz temat, w którym umiesz sprawdzić poprawność informacji. Rozpisz dziesięć pytań
początkującego. Jeśli każde prowadzi do sensownego filmu, masz punkt wyjścia do serii.
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SPOSÓB 02 /  PIERWSZA PRÓBA

Jeden film.
Jedna jasna odpowiedź.
Zacznij od poradnika, którego efekt da się zobaczyć: „Jak przygotować tygodniowy plan
wydatków w arkuszu”. Nie próbuj opowiedzieć wszystkiego o finansach w jednym materiale.
Odbiorca ma skończyć film z wykonanym zadaniem.

1. Rozpisz cztery fragmenty
Najpierw pokaż gotowy efekt. Potem powiedz, czego widz potrzebuje. W części głównej
wykonaj trzy proste kroki, a na końcu pokaż, jak sprawdzić rezultat. Zapisz najważniejsze
zdania przed nagrywaniem, żeby nie improwizować całego filmu i nie zgubić kolejności.

2. Nagraj i usuń zbędne momenty
Nagraj własny ekran z przykładowymi, nie prywatnymi danymi. Mów krótkimi zdaniami.
Wytnij długie pauzy, nieudane podejścia i czynności, które niczego nie uczą. Dodaj
napisy, jeśli pomagają śledzić kroki. Miniatura oraz tytuł powinny zapowiadać dokładnie
to, co pokazujesz.

3. Oceń, co poprawić
Po publikacji sprawdź, czy odbiorcy klikają i w którym momencie przestają oglądać.
Przeczytaj pytania. Jeśli wszyscy pytają o drugi krok, kolejny film może wyjaśnić go
dokładniej. Nie oceniaj całego pomysłu po jednym materiale. Przygotuj trzy powiązane
filmy i porównaj reakcje, bez obiecywania sobie konkretnej liczby odsłon.

Pierwszy cel: opublikowany, zrozumiały materiał, a nie natychmiastowa wypłata. Oficjalne zasady:
program partnerski YouTube.

https://support.google.com/youtube/answer/72851?hl=pl


zarobwsieci.pl BEZ POKAZYWANIA TWARZY

ZAROBWSIECI.PL WiFiMoney / 04.10.2026 14

SPOSÓB 03 /  SPRZEDAŻ PRZEZ INTERNET

Zacznij od rzeczy,
które już masz.
Sprzedaż przez internet polega na połączeniu konkretnego przedmiotu z osobą, która go
potrzebuje. Na pierwszy test nie musisz kupować towaru. Możesz wystawić własne
nieużywane rzeczy i nauczyć się przygotowania oferty, rozmowy z kupującym oraz
bezpiecznego przekazania przedmiotu.

Co rzeczywiście robisz jako sprzedający?
Sprawdzasz stan i kompletność rzeczy, robisz zdjęcia, opisujesz ją, ustalasz cenę i
odpowiadasz na pytania. Po sprzedaży przygotowujesz wysyłkę lub odbiór. Dobre
ogłoszenie zmniejsza liczbę nieporozumień, ponieważ kupujący widzi model, wymiary,
wady i zawartość zestawu, zanim podejmie decyzję.

Skąd bierze się wynik?
Przy wyprzedaży własnych rzeczy odzyskujesz część ich wartości. Kwota otrzymana od
kupującego nie jest automatycznie zyskiem: mogły wystąpić koszty zakupu, opakowania,
prowizji i przesyłki. Regularny handel to osobny model, który może wymagać towaru,
budżetu i formalności. Nie myl go z jednorazowym porządkowaniem szafy.

Dlaczego da się działać bez twarzy?
Na zdjęciach najważniejszy jest przedmiot. Pokaż go na jasnym tle, z bliska i z kilku
stron. Nie potrzebujesz osobistego profilu wideo. Jednocześnie brak twarzy w ogłoszeniu
nie oznacza anonimowości: platforma i transakcja mogą wymagać Twoich danych.

Pierwsze zadanie: wybierz trzy rzeczy, których naprawdę możesz się pozbyć. Odrzuć przedmioty o
nieznanym stanie, niejasnym pochodzeniu lub takie, których sprzedaży platforma zabrania.
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Kupujący szuka
konkretu. Pokaż go.
Nawet przy własnych rzeczach warto myśleć o potrzebie odbiorcy. Zamiast pisać „super
okazja”, odpowiedz: co to jest, do czego się przyda, jaki ma stan i co dokładnie wchodzi w
cenę. Oto trzy ilustracyjne sposoby przygotowania oferty.

Książki w sensownym zestawie
Ktoś porządkuje półkę i wystawia trzy książki o jednym hobby. Pokazuje wydania,
grzbiety, środek oraz ślady używania. Kupujący od razu rozumie temat zestawu i
oszczędza czas na szukaniu osobnych tytułów. Nie ukrywaj, że jedna książka ma notatki
lub uszkodzoną okładkę.

Sprzęt po zmianie hobby
Właściciel wystawia używany statyw, bo już z niego nie korzysta. Zdjęcie pokazuje
złożony i rozłożony sprzęt, mocowanie oraz uszkodzenia. Opis zawiera wysokość, model i
to, czy jest pokrowiec. Takie dane są bardziej przekonujące niż same określenia
„profesjonalny” i „idealny”.

Ubrania opisane wymiarami
Sprzedający fotografuje kurtkę na wieszaku i podaje szerokość pod pachami, długość
oraz stan zamka. Odbiorca może porównać wymiary ze swoją odzieżą. To prosta nisza
potrzeb: używane ubrania dobrane do rozmiaru i zastosowania. Nie musisz pozować,
żeby pokazać ważne szczegóły.

Nie zakładaj, że cena widoczna w cudzym ogłoszeniu jest ceną zakończonej sprzedaży. Porównuj
podobny stan i kompletność. Jeśli platforma pokazuje wiarygodne dane o sprzedanych ofertach,
uwzględnij je.
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Od zdjęcia
do pierwszego ogłoszenia.
Wybierz jedną platformę pasującą do przedmiotu i sprawdź jej aktualny cennik, zasady
płatności oraz wysyłki. Przy pierwszych ofertach najwięcej uczysz się z pytań kupujących.
Potraktuj je jak informację, czego brakuje w opisie.

1. Zbierz informacje przed publikacją
Oczyść rzecz, przetestuj jej działanie i zapisz wady. Zrób zdjęcie całości, detali,
oznaczenia modelu i uszkodzeń. Przykładowy tytuł: „Statyw model X, wysokość 150 cm,
używany, z pokrowcem”. W opisie dodaj stan, zawartość zestawu, sposób odbioru i
odpowiedzi na typowe pytania.

2. Obserwuj i poprawiaj po jednej rzeczy
Jeśli oferta ma mało odsłon, sprawdź kategorię i tytuł. Jeśli są odsłony, ale brak kontaktu,
porównaj cenę oraz jakość zdjęć. Jeśli pytania ciągle się powtarzają, uzupełnij opis. Nie
zmieniaj wszystkiego jednocześnie, bo nie będziesz wiedzieć, co wpłynęło na rezultat.

3. Zamknij transakcję i policz koszty
Sprawdź płatność w aplikacji lub swoim rachunku, a nie na screenie od kupującego. Nie
wpisuj danych karty na linku przesłanym po to, żeby „odebrać pieniądze”. Zapakuj
zgodnie z ustaleniami, zachowaj potwierdzenie i zapisz, ile zostało po kosztach. Przy
dalszym rozwoju sprawdź obowiązki odpowiednie do skali i charakteru sprzedaży.

Przykład kalkulacji, nie prognoza: 80 zł zapłaty - 5 zł opłat - 3 zł opakowania = 72 zł wpływu po tych
kosztach. To nie uwzględnia pierwotnej ceny przedmiotu ani innych możliwych wydatków.



zarobwsieci.pl BEZ POKAZYWANIA TWARZY

ZAROBWSIECI.PL WiFiMoney / 04.10.2026 17

SPOSÓB 04 /  PRODUKTY CYFROWE

Stwórz plik,
który ułatwia zadanie.
Produkt cyfrowy to materiał dostarczany elektronicznie: arkusz, szablon, checklista lub
poradnik. Kupujący płaci za użyteczny rezultat, nie za liczbę stron. Najlepszy pierwszy
pomysł jest niewielki i rozwiązuje problem, który potrafisz dobrze wyjaśnić.

Czym różni się produkt od usługi?
Usługę wykonujesz dla konkretnego klienta. Produkt przygotowujesz w powtarzalnej
formie, którą mogą kupić kolejne osoby. Nadal potrzebujesz promocji, aktualizacji,
obsługi pytań i poprawiania błędów. Możliwość wielokrotnej sprzedaży nie oznacza, że
plik będzie sprzedawał się sam.

Jak zacząć bez kupowania narzędzi?
Zaprojektuj prosty arkusz albo dokument w narzędziu, do którego już masz dostęp.
Korzystaj z własnych treści i elementów z odpowiednimi prawami. Nie buduj od razu
ogromnego kursu. Pierwsza wersja może mieć kilka zakładek lub stron, jeśli oszczędza
odbiorcy czas i jest łatwa do użycia.

Co klient powinien wiedzieć przed zakupem?
Pokaż, dla kogo jest plik, co zawiera, jaki ma format i czego potrzeba do otwarcia. Dodaj
podgląd oraz krótką instrukcję. Jeśli arkusz wymaga konkretnego programu, powiedz o
tym. Sprawdź zasady dostawy, koszty platformy i obowiązki związane ze sprzedażą
treści cyfrowych przed przyjęciem płatności.

Pierwsze zadanie: dokończ zdanie „Ten plik pomaga [komu] zrobić [co] bez [jakiej trudności]”. Jeśli
odpowiedź brzmi „wszystkim we wszystkim”, zawęź pomysł.
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Mały problem.
Przydatne rozwiązanie.
Nie musisz być ekspertem od całego tematu. Musisz umieć rzetelnie rozwiązać konkretny
problem. W poniższych przykładach wartość wynika z oszczędności czasu i uporządkowania
zadania, a nie z obietnicy szybkiego bogactwa.

Arkusz budżetu dla osoby na pierwszej pracy
Ilustracyjny produkt ma zakładki: wpływy, stałe rachunki i wydatki tygodniowe. Autor
dodaje przykładowe dane oraz pokazuje, które pola można zmieniać. Promocją jest krótki
film ekranu z uzupełnieniem jednego miesiąca. Twarz twórcy nie jest potrzebna; klient
widzi działanie produktu.

Checklista przeprowadzki
Ktoś porządkuje doświadczenia z własnej przeprowadzki w harmonogram: cztery
tygodnie przed, tydzień przed i dzień przenosin. Dodaje listę pudeł oraz miejsce na
kontakty. Odbiorca kupuje pomoc organizacyjną, nie sam dekoracyjny PDF. Wersja dla
studentów może różnić się od wersji dla rodziny.

Szablon informacji o ofercie dla usługodawcy
Twórca przygotowuje edytowalny układ: zakres prac, terminy, materiały potrzebne od
klienta i cena. Nie sprzedaje go jako gotowej porady prawnej ani uniwersalnej umowy.
Pokazuje, jak mała firma może szybciej przygotować przejrzystą ofertę. Własne
przykładowe wypełnienie ułatwia klientowi start.

Zbierz najpierw pytania od osób z wybranej grupy. „Czy to ładne?” daje mniej informacji niż
„Którego kroku nie rozumiesz?” i „Co robisz teraz, żeby rozwiązać ten problem?”.
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Najpierw przetestuj.
Potem rozbuduj.
Załóżmy, że chcesz przygotować checklistę przeprowadzki dla studenta. Pierwszy etap to
sprawdzenie jej użyteczności, zanim poświęcisz tydzień na rozbudowaną oprawę. Jasny
materiał, z którego da się skorzystać, jest ważniejszy niż duża liczba dodatków.

1. Zrób najmniejszą kompletną wersję
Rozpisz zadania i ułóż je w kolejności. Dodaj pola do odhaczania, daty oraz jeden
wypełniony przykład. Zapisz plik w formacie, który odbiorca potrafi otworzyć. Sprawdź
czytelność na telefonie i komputerze. Usuń instrukcje, które bez Twojego komentarza są
niezrozumiałe.

2. Poproś o użycie, nie o pochwałę
Daj wersję testową kilku osobom z grupy docelowej. Poproś, by wykonały konkretne
zadanie. Zanotuj, gdzie się zatrzymują i czego brakuje. Popraw najważniejsze
przeszkody. Nie dopisuj dziesięciu dodatków tylko dlatego, że jedna osoba zasugerowała
wszystko naraz.

3. Przygotuj prostą ofertę
Pokaż podgląd, zawartość i sposób dostawy. Opisz, kto skorzysta, a komu plik nie będzie
potrzebny. Przykładowa kalkulacja: 10 sprzedaży po 29 zł to 290 zł przychodu przed
opłatami, zwrotami, podatkami i czasem pracy. To tylko matematyka, nie obietnica
popytu. Zapisuj pytania klientów i poprawiaj produkt na podstawie realnego użycia.

Nie kopiuj cudzych szablonów ani nie odsprzedawaj elementów, których licencja tego zabrania.
„Darmowy do pobrania” nie znaczy „można sprzedawać jako własny”.
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Klient płaci
za wykonaną pracę.
Usługa online polega na dostarczeniu ustalonego rezultatu: zmontowanego filmu,
uporządkowanego arkusza, grafiki albo tekstu. Nie musisz mieć własnego produktu ani
dużej publiczności. Potrzebujesz umiejętności, którą potrafisz pokazać na próbce i
zastosować do potrzeb klienta.

Zacznij od małego zakresu
Zamiast „zajmuję się marketingiem” napisz „dodaję napisy i montuję krótkie filmy z
materiałów klienta”. Taka oferta jest łatwiejsza do zrozumienia i wyceny. Wybierz
zadanie, które już umiesz wykonać lub możesz przećwiczyć na własnych materiałach
przed przyjęciem płatnego zlecenia.

Jak wygląda współpraca?
Klient opisuje potrzebę, Ty potwierdzasz zakres, termin, cenę i materiały wejściowe.
Wykonujesz pracę, przekazujesz rezultat i uwzględniasz uzgodnione poprawki. Płatności i
sposób rozliczenia ustal przed startem. Jasne zasady chronią obie strony i ograniczają
niekończące się zmiany.

Jak działać bez osobistej marki opartej na twarzy?
Możesz posługiwać się nazwą pracowni, pokazywać portfolio i prezentować ekran z
wykonanym projektem. Klienta interesuje przede wszystkim jakość, kontakt i
terminowość. Dane niezbędne do współpracy oraz rozliczenia nadal muszą być
prawdziwe. Brak twarzy w reklamie nie zastępuje zaufania.

Pierwsze zadanie: wybierz jeden rezultat, który umiesz dostarczyć. Zrób go najpierw dla siebie i
zmierz czas. Dopiero wtedy obiecuj termin wykonania klientowi.
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Jedna umiejętność.
Konkretny typ klienta.
Nisza w usługach to połączenie umiejętności i odbiorcy. „Grafika” jest szeroka. „Czytelne
cenniki dla małych salonów” daje jasny problem, próbkę i opis rezultatu. Oto przykłady
ofert, które da się pokazać bez występowania przed kamerą.

Krótkie filmy z materiałów klienta
Przykład: montażysta pomaga właścicielowi małego sklepu uporządkować nagrania
produktów. Wycina pomyłki, dodaje napisy i przygotowuje pionowy format. W ofercie
określa maksymalną długość materiału wejściowego, liczbę filmów i tur poprawek. Nie
obiecuje viralowego zasięgu, bo sprzedaje montaż.

Opisy produktów dla niewielkiego sklepu
Osoba dobrze pisząca porządkuje informacje przekazane przez klienta: zastosowanie,
parametry, zawartość opakowania. Przygotowuje pięć opisów o ustalonej długości. Nie
wymyśla cech produktu i nie kopiuje konkurencji. Własna próbka „przed i po” pozwala
ocenić styl bez pokazywania autora.

Uporządkowanie prostego arkusza
Wykonawca ujednolica nazwy, usuwa wskazane duplikaty i tworzy czytelną listę
zamówień. Najpierw ustala, co oznacza poprawny wynik, i pracuje na kopii danych. Do
portfolio używa danych fikcyjnych, nie dokumentów klienta. Wąski, dobrze opisany
zakres jest lepszy niż przyjęcie zadania przekraczającego umiejętności.

W portfolio oznacz projekty demonstracyjne jako własne ćwiczenia. Nie sugeruj współpracy z firmą,
która nie była klientem. Dwie dobre próbki mogą lepiej wyjaśnić ofertę niż długa lista umiejętności.
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Pokaż próbkę.
Zaproponuj jasny zakres.
Twoim pierwszym celem jest znalezienie jednej pasującej potrzeby, a nie zdobycie każdego
możliwego zlecenia. Odpowiadaj na ogłoszenia, które faktycznie pasują do tego, co umiesz,
lub publikuj ofertę w miejscach, które na to pozwalają.

1. Przygotuj dwie próbki
Na własnych materiałach pokaż ten sam typ efektu, który sprzedajesz. Przy montażu
będą to dwa krótkie filmy; przy opisach produktów dwa przykładowe teksty. Dopisz
krótko, co zrobiłeś i jaki problem rozwiązałeś. Portfolio powinno pozwalać ocenić pracę
bez domyślania się Twojego udziału.

2. Napisz ofertę bez niedomówień
Przykład: „Przygotuję pięć opisów produktów do 100 słów każdy na podstawie Twoich
danych. W cenie jedna tura poprawek. Termin potwierdzimy po otrzymaniu materiałów”.
Uzgodnij kwotę, formę plików, prawa do rezultatów i zasady płatności. Nie rozpoczynaj
od nieograniczonej pracy próbnej dla każdego zainteresowanego.

3. Policz czas po zakończeniu
Uwzględnij rozmowy, przygotowanie, wykonanie i poprawki. Przykładowe 150 zł za
zlecenie zajmujące łącznie 5 godzin daje 30 zł na godzinę przed kosztami i rozliczeniami.
To ilustracja liczenia, nie sugerowana stawka. Jeśli zakres stale rośnie, popraw opis
oferty, zamiast wykonywać kolejne zadania bez uzgodnienia.

Po udanym zleceniu zapytaj o zgodę na pokazanie realizacji i opinii. Powtarzalna usługa oraz
rzetelna obsługa mogą ułatwić kolejne zamówienia, ale nie gwarantują stałego napływu klientów.
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Jeden test.
Siedem małych kroków.

01 Wybierz
Przeczytaj pięć metod. Wybierz jedną według dostępnego czasu, umiejętności i
wymaganych zasobów.

02 Sprawdź
Poznaj zasady platformy lub kampanii. W afiliacji zapisz warunki, opłaty, dopuszczalne
polecenia i terminy.

03 Przygotuj
Utwórz prostą kartę oferty, próbkę usługi, szkic filmu, ogłoszenie albo pierwszą wersję
pliku.

04 Uprość
Usuń zbędne elementy. Odbiorca ma rozumieć, co dostaje, dla kogo to jest i jakie są
warunki.

05 Wykonaj test
Opublikuj materiał lub ofertę w dozwolonym miejscu. Wniosek bankowy składaj dopiero
po sprawdzeniu własnej kwalifikacji.

06 Zapisz
Zanotuj pytania, reakcje i statusy. Oddziel kliknięcia, oczekujące akcje, zaakceptowane
prowizje i wypłaty.

07 Popraw
Zmień jeden element. Zaplanuj kolejną próbę lub zdecyduj, że ten model do Ciebie nie
pasuje.
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WIFIMONEY / DISCORD

Wiesz już, co robić.
Teraz zobacz jak.
E-book daje Ci pięć kierunków. Na Discordzie WiFiMoney przechodzisz do opisanych
sposobów krok po kroku i miejsca, w którym możesz pytać, gdy coś jest niejasne.

01 Jasna kolejność działania
Wybierasz metodę i korzystasz z instrukcji krok po kroku. Łatwiej ustalić, od
czego zacząć i jaki ruch wykonać jako następny.

02 Pomoc, gdy pojawia się pytanie
Nie musisz samodzielnie rozwiązywać każdej wątpliwości. Opisujesz pytanie w
odpowiednim dziale i korzystasz z pomocy w nauce oraz wdrażaniu.

03 Materiały, do których wracasz
Zamiast szukać informacji w wielu miejscach, wracasz do działu wybranej
metody. Pracujesz we własnym tempie i możesz powtórzyć potrzebny krok.

Twój pierwszy wieczór: otwórz #jak-zaczac, wybierz jedną ścieżkę i wykonaj pierwszy krok. Jeśli
utkniesz, zabierz pytanie do odpowiedniego działu.
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Przeczytaj o naszej społeczności →

https://sklep.zarobwsieci.pl/
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PREZENT ZA POBRANIE E-BOOKA

Dziękuję za zaufanie.
Masz 49 zł rabatu.
Skoro pobrałeś ten poradnik, zrób kolejny krok z lepszą ceną. Kod rabat obniża cenę
kwartalnego dostępu do WiFiMoney z 249 zł do 200 zł za 90 dni.

TWÓJ KOD NA DOSTĘP KWARTALNY

rabat 200 zł
zamiast 249 zł / 90 dni

Instrukcje krok po kroku + pomoc przy pytaniach

JAK DOŁĄCZYĆ?

1 Wybierz dostęp kwartalny.
Kliknij przycisk poniżej, a w koszyku wpisz kod rabat. Sprawdź kwotę 200 zł przed płatnością.

2 Połącz konto Discord.
Przygotuj bezpłatną aplikację i konto Discord. Po potwierdzeniu płatności skorzystaj z linku
do połączenia konta.

3 Zacznij od swojej metody.
Otwórz #jak-zaczac, wybierz dział i przejdź do instrukcji. Zadawaj pytania, gdy potrzebujesz
wyjaśnienia.

Dołącz na 90 dni - użyj kodu rabat ↗

Kod dotyczy jednego dostępu kwartalnego w zamówieniu i nie łączy się z innymi kuponami. Płatność jednorazowa, bez
automatycznego odnawiania. Materiały i pomoc wspierają Twoją pracę; zakup nie gwarantuje określonych zarobków.
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Najpierw poznaj społeczność: sklep.zarobwsieci.pl

https://sklep.zarobwsieci.pl/?page_id=386&add-to-cart=354&utm_source=ebook&utm_medium=pdf&utm_campaign=5_sposobow&utm_content=discord
https://sklep.zarobwsieci.pl/
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